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LA SALLE TECH - INCUBADORA DE STARTUPS
UNIVERSIDADE LA SALLE

EDITAL N° 005/2020
FLUXO CONTINUO PARA PROGRAMA DE INCUBAGAO - SELEGAO

A UNIVERSIDADE LA SALLE - Unilasalle, por meio de sua Pré-Reitoria de Administracao,
torna publico que recebera a documentacao de candidatos que queiram ingressar na incubadora
LA SALLE TECH, conforme critérios estabelecidos no Regimento Interno da LA SALLE TECH e da
Unilasalle.

1. APRESENTAGAO E OBJETIVO

1.1.A LA SALLE TECH, localizada na Unilasalle, ¢ uma Incubadora de STARTUPS que se
destina a apoiar a criagdo de novos negdcios baseados em tecnologias inovadoras.

1.2.0 Programa de Incubagéo tem por objetivo implementar o modelo de negécio, aplicando
metodologias e servicos adequados a cada estagio de maturidade da startup, capacitando e
desenvolvendo, para posterior inser¢gao no mercado.

2. CONCEITOS
Para fins deste Edital, denominam-se:

2.1.CANDIDATOS: Pessoa fisica, que pretendam desenvolver um modelo de negécio que tem
por base a inovagéo, de acordo com as fases de incubagao, estipuladas no Regimento da LA
SALLE TECH.

2.2.STARTUP - EMPRESAS NASCENTES DE BASE TECNOLOGICA: Empresas cujo objetivo

estratégico tem por base a inovagéo e sua estrutura de produgdo pode ser alterada de forma
dindmica, de acordo com pesquisas, novas tecnologias e tendéncias de mercado. As principais
caracteristicas das startups séo:

a) Em estruturacdo empresarial;

b) Sem posi¢ao definida no mercado;

c) Inseridas ou ndo em incubadoras;

d) Que buscam oportunidades em nichos de mercado com produtos/servigos inovadores.

2.3.INOVACAO: é a introducdo, com éxito no mercado, de produtos/processos/servicos,
métodos e sistemas que n&do existiam anteriormente, ou contendo alguma caracteristica nova e
diferente do padrdo em vigor. A exigéncia minima é que o produto/processo/servigo, método e
sistema inovador deva ser novo ou substancialmente melhorado para a empresa em relagéo aos
seus competidores.
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2.4.BUSINESS MODEL CANVAS: Ferramenta que auxilia numa definicdo de modelo de
negdcio, direcionando o empreendedor na definicdo de proposta de valor, segmento de clientes,
estratégias de relacionamento com clientes, canais de distribuigéo, fontes de receitas, estrutura de
custos, atividades, recursos e parceiros principais.

3. MODALIDADE

3.1.0 processo de selecao é de fluxo continuo, sendo que os Candidatos e STARTUPSs poderao
se inscrever a qualquer tempo, dentro dos horarios de atendimento da LA SALLE TECH e de acordo
com o cronograma estabelecido no item 10 deste Edital, sendo que o nimero de vagas concedidas
sera definida pela LA SALLE TECH.

3.2.0s novos negdcios selecionados por este Edital, irdo ingressar na modalidade de
INCUBADO ou PRE-INCUBADO, de acordo com o numero de vagas disponibilizadas pela LA
SALLE TECH, conforme os encaminhamentos do processo seletivo e atividades avaliativas.

I. PRE-INCUBAGAO: o objetivo é o amadurecimento e o detalhamento do projeto,
incentivando o desenho de um modelo de negdcio viavel e escalavel, para uma
posterior fase de INCUBACAO na LA SALLE TECH. A pré-incubag&o ndo assume
nenhum formato pré-estabelecido, pois pode estar inserida em varias iniciativas, e
caracteriza-se fundamentalmente pelas entregas obtidas através das atividades de
assessoramento no planejamento do negdcio.

Il. INCUBAGAO: o objetivo do programa & por em pratica o projeto de negdcio através
de metodologia e servicos adequados a cada estagio de maturidade da STARTUP,
capacitando e desenvolvendo, para posterior insercdo no mercado.

3.3.0 INCUBADO concorrera a utilizagdo de espagos para instalagao do negécio na LA SALLE
TECH. A utilizagdo dos espagos sera avaliada e determinada pela coordenagéo da LA SALLE
TECH e sera denominado:

|. MODULO COWORKING: espago com estrutura e recursos de escritério compartilhados.
Neste sentido o espago colaborativo € propicio para geragdo de aprendizado,
relacionamento e a um custo inferior.

Il. MODULO INDIVIDUAL: espagos de escritorios individuais. Este espago é destinado ao
negdcio que necessita de ampliagdo de sua estrutura de recursos para desenvolvimento
do negécio.

3.4.0s selecionados para modalidade de pré-incubagao sera de 03 (trés) meses, podendo ser
prorrogado por até 3 (trés) meses, devendo o pré-incubado, apds o periodo ora estabelecio
requerer a sua incubagéo ou sera desvinculado da LA SALLE TECH. A incubagéo sera avaliada
pela Coordenacédo da LA SALLE TECH, podendo ser deferida ou nao.
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3.5. Os selecionados para modalidade de INCUBACAO poderdo utilizar as instalacbes e
facilidades da LA SALLE TECH - UNILASALLE, pelo prazo de 2 (dois) anos, podendo ser
prorrogado por até 3 (trés) anos conforme avaliagdo da Coordenagdo da LA SALLE TECH. A
permanéncia no programa de Incubagéo sera avaliada a cada 06 (seis) meses, através de avaliagéo
aplicada pela coordenagao da incubadora.

4. SERVIGOS

4.1.0s servigos oferecidos pela LA SALLE TECH estao devidamente previstos no Regimento
da LA SALLE TECH.

5. CANDIDATOS ELEGIVEIS E PROPOSTAS
5.1.0s candidatos serdo pessoas fisica e STARTUPs pessoas juridicas, e poderao ter como
objetivo a tecnologia, a inovagao e o desenvolvimento de uma nova linha de produtos, processos

OU Servigos.

5.2.As propostas poderdo ser apresentadas por pessoas fisicas ou juridicas, através da
apresentacao do modelo de negdcio e demais documentos exigidos.

5.3.Nao serdo aceitas propostas de negdcios conduzidos individualmente, sendo necessario a
apresentacao de projetos compostos por duas ou mais pessoas.

5.4.Nao sera necessario que o candidato tenha empresa formalmente constituida quando da
apresentacdo da proposta, todavia, tal formalizagdo tera de ocorrer durante o processo de
incubagao, no prazo maximo de 06 (seis) meses a contar da data da incubagéo.
6. DO PROCESSO DE SELEGAO
O processo de selegdo é composto por 5 etapas:

6.1. ETAPA 1 - INSCRICAO

a) As inscricbes devem ser feitas através de formulario disponivel em
http://www.unilasalle.edu.br/canoas/lasalletech/;

b) Os candidatos deverdo enviar, o formulario de inscrigdes (bit.ly/INSC LASALLETECH)
contemplando devidamente os itens:

1.1 - DADOS CADASTRAIS: Registro de dados cadastrais.

1.2. - ENVIO DOS ARQUIVOS: Envio dos arquivos requeridos, sendo eles:
e FORMULARIO DA STARTUP (ANEXO I);
e MODELO DE NEGOCIOS CANVAS (ANEXO II);
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1.3 - LINK PARA O VIDEO DE PITCH: Registro do link para o video do Elevator Pitch:
e ROTEIRO ELEVATOR PITCH (ANEXO IlI);

6.2. ETAPA 02 - HOMOLOGAGAO E AVALIACAO DAS PROPOSTAS

a) As propostas serao analisadas em relagéo a conformidade documental. As inscri¢cdes em
nao conformidade serdo eliminadas do processo.

b) A critério da Coordenagdo da LA SALLE TECH — UNILASALLE, as propostas recebidas
para incubagado podem eventualmente ser reenquadradas, de acordo com as informagdes que
constam no modelo de negdcio, atendendo os seguintes critérios:

b.1) Negocio;
b.2) Mercado;
b.3) Solucéo;
b.4) Viabilidade;
b.5) Equipe;
b.6) Interacéo.

c) Somente as propostas que receberem nota média igual ou superior a 7,0 (sete), segundo
avaliacdo, estardo aptas a participar da proxima etapa do processo de selecao.

6.3. ETAPA 03 - BANCA DE AVALIAGAO (ENTREVISTA)

a) Os candidatos habilitados nas etapas anteriores deverao participar da apresentagéo para a
banca de entrevista, conforme horério e local agendado pela Incubadora, que ocorrera em horéario
comercial (das 08h as 12h e das 13h30min as 18h), no prazo de até 15 (quinze) dias apds a
homologagéo e avaliagdo das propostas e serd comunicado previamente através do e-mail
lasalletech@unilasalle.edu.br, respeitando o cronograma do edital. As entrevistas poderéo ocorrer
de forma presencial ou a distancia.

b) A apresentacgéo tera duragdo maxima de 05 minutos, seguida por perguntas da banca, até
um limite de 15 minutos, totalizando até 20 minutos por empresa.

c) O conteudo da apresentacédo devera ser a proposta submetida.
6.4. ETAPA 4 - AVALIAGAO FINAL E DIVULGAGAO DOS RESULTADOS

a) A avaliacdo da Banca sera encaminhada para parecer da Coordenagédo da LA SALLE
TECH.

b) O resultado do Processo de Selecao, é divulgado através de e-mail, encaminhado pela
coordenagéo da LA SALLE TECH de acordo com o cronograma previsto neste Edital.
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6.5. ETAPA 5 - ENTREGA DA DOCUMENTAGAO

a) Os candidatos e STARTUPs selecionados na avaliagéo final deverdo entregar os
documentos requeridos devidamente preenchidos:

Se candidato Pessoa Juridica

a.1). INCUBACAO e PRE-INCUBACAO:

) Cépia do Contrato Social (e respectivas alteragdes sociais) da Empresa;

1) Cartdo do CNPJ e alvara de localizag&o;

lIl) Cépia do RG e CPF dos representantes legais;

IV) Ata de nomeacé&o da Diretoria e/ou Procuragéo, se for o caso;

V) Certiddo Negativa de Débitos com a Fazenda Federal (Receita Federal e INSS), Estadual
e Municipal;

VI) Certificado de Regularidade com o FGTS.

Se candidato Pessoa Fisica

a.2). PRE-INCUBACAO:

l) Copia do RG, CPF e comprovante de enderego (agua, luz ou telefone, cujo vencimento
tenha ocorrido nos ultimos 03 meses e em nome do candidato).

a.3). INCUBACAO:

) Civel e Criminal obtida no Foro do domicilio do Candidato.

) Negativa de Protestos;

lIl) Cépia do RG, CPF e comprovante de endereco (agua, luz ou telefone, cujo vencimento
tenha ocorrido nos Ultimos 03 meses e em nome do candidato).

b) Os  documentos dos candidatos deverdo ser enviados através  do
(bit.ly/INSC LASALLETECH) opcao “‘ETAPA 5. ENTREGA DOCUMENTACAQ".

c) A nédo apresentagdo dos documentos exigidos e/ou o ndo cumprimento dos prazos
estipulados em Edital impediréo aprovacao do candidato no processo seletivo.

7. DOS RECURSOS

7.1.0s recursos referentes ao processo de selegdo devem ser apresentados, no prazo de 02
(dois) dias uteis da divulgagéo do resultado, a Coordenagao da LA SALLE TECH, que tera o prazo
de 05 (cinco) dias uteis para manifestar-se e publicar o resultado final do processo de selegéo.

8. DO PRAZO PARA INSTALAGAO

8.1.0s candidatos selecionados devem assinar o Contrato de Incubagéo e tém o prazo méximo
de 30 (trinta) dias para se instalar.
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9. DOS CUSTOS DO PROGRAMA DE INCUBAGAO

9.1.Pelo uso de servigos e infraestrutura da LA SALLE TECH, os INCUBADOQOS devem realizar
contraprestacdo a LA SALLE TECH, através de recolhimento de taxas administrativas. Os
recolhimentos seréo revertidos ao processo de incubagao e encargos do programa, sendo:

e Taxas administrativas: Para cobrir os custos operacionais relacionados a incubagéo
estabelecida no Regimento Interno da LA SALLE TECH, o INCUBADO recolhera taxa
administrativa determinada pelo Contrato de Incubagdo. A taxa de administracdo é
calculada com base no espaco fisico utilizado pelo INCUBADO e seu estagio no programa,
conforme tabela de encargos divulgada periodicamente pela Coordenagao da LA SALLE
TECH,;

e O INCUBADO, além da taxa administrativa, deve realizar o pagamento dos servigos e
espagos institucionais da UNILASALLE que n&o estejam inseridas e/ou previstas no
processo de incubagéo.

10. CRONOGRAMA

ETAPA PRAZO
1-INSCRICAO FLUXO CONTINUO

2~ HOMOLOGAGAO E AVALIAGAO DAS PROPOSTAS  Ultima quinta-feira Uil de cada més

Até 15 dias ap6s a avaliagao das
propostas

Até 03 dias apds o periodo de
banca de entrevista

Até 05 dias apds a divulgacao dos
resultados

Até 02 dias uteis da divulgacéo dos
resultados

Até 05 dias uteis do prazo final para
7 - RESULTADO FINAL recurso a publicacdo do resultado
final

3 - BANCA DE AVALIAGAO (ENTREVISTA)

4 - DIVULGAGAO DOS RESULTADOS

5 - ENTREGA DA DOCUMENTACAO

6 - RECURSOS

10.1. Caso o término de um dos prazos estipulados neste Cronograma recaia em final de
semana ou feriado, seré prorrogado para o primeiro dia Util seguinte.

11.INFORMAGOES ADICIONAIS
a) Os candidatos podem obter informagOes sobre o processo de selegédo para habilitagédo na
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LA SALLE TECH, na Rua Victor Barreto, n° 2288, Prédio 02, Sala 161, fone (51) 3476-8507,
Canoas/RS, em horario comercial, ou através do e-mail lasalletech@unilasalle.edu.br.

b) Os prazos deste Edital se encerram nas datas previstas. Servirdo como comprovagéo da
entrega da documentagdo na Incubadora: protocolo de recebimento, a postagem em qualquer
agéncia dos Correios até as datas-limite previstas no edital ou horario de envio pelo e-mail.

12. DISPOSIGOES FINAIS

a) Todas as informagdes recebidas dos candidatos sao tratadas como confidenciais pela LA
SALLE TECH.

b) A relagdo dos selecionados é homologada pela Pré-reitoria de Administracdo da Unilasalle,
com base no relatério apresentado pela Coordenagéo da LA SALLE TECH.

¢) Os casos omissos neste Edital séo resolvidos com base no Regimento Interno da LA SALLE

TECH ou, permanecendo a omissao, pela Pré-reitoria de Administracao da Unilasalle.

Canoas, 28 de janeiro de 2020.

/1]

Vitor Augusto Costa Benites
Pré-Reitor de Administragao
Universidade La Salle
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ANEXO | - FORMULARIO DA STARTUP

Nome da empresa:
CNPJ (se houver):
Nome do empreendedor:
CPF:

Nome do Projeto:

Endereco:
Telefone:

E-mail:

Atividade fim do negécio:

Descreva a finalidade principal do negécio, ou seja, 0 que a sua empresa se prodem a fazer.

Qual é a area de atuagdo da empresa? Se necessario marcar mais de uma opgao:

() Agronegécios

() Produtos de consumo

() Biotecnologia

( ) Moda e beleza

() Saude

() Entretenimento

() Educacéo

() Servigos profissionais, cientificos ou técnicos
() Financas, seguros e mercado de capitais
() Logistica e mobilidade urbana

() Seguranga

( ) Governamental

Marketing digital

()
() Big data e inteligéncia artificial
( ) Games

() Tletelecom

() Engenharia, eletrbnica e automagao

() Meio ambiente

() Impacto social

() Energias alternativas

() Construgéo e Imobiliario

() Turismo

() Venda por varejo/atacado

( ) Bens de capital (maquinas e equipamentos)

() Outro:
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O preenchimento de todos os itens nédo é obrigatdrio, considerando o estagio de desenvolvimento
de cada negdcio. Para uma avaliacdo efetiva, solicita-se o devido detalhamento de cada item.

Negdcio

1)
(
(
(

2)

Qual o estagio de desenvolvimento do negécio?

) ideia () produto piloto

) prototipo planejado/néo testado () primeiros clientes
) prototipo em teste/aprimoramento ( ) vendas recorrente

Qual é o problema que identificou? Qual a oportunidade envolvida? Por que é importante para
VOCé?

3)

Qual é a sua solugdo? Por que é inovadora? Quais sdo o0s produtos/servicos € como geram
valor aos clientes? Quais os problemas e necessidades que atendem? Por que € importante
para o cliente?

4)

Como vocé visualiza/projeta a sua empresa no futuro e o que ela representara para os clientes
e parceiros?

5)

Que fatores externos vocé considera como oportunidades € ameagas para 0 seu negdcio?
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Mercado

6) Qual o publico alvo do seu negocio? Quais as caracteristicas a nivel de percepgdo de valor,
comportamento, fatores demograficos (localizagao, faixa etaria, ocupagdo/ramo de atividade,
renda, nivel de instrugdo)? Quais os problemas e necessidades mais importantes?

7) Qual o tamanho do seu mercado? Qual o percentual de mercado sua empresa quer conquistar?
Como vai conquista-lo? Quais serdo os canais e agbes de marketing?

8) Jaforam feitos experimentos de validagao da solugao e do mercado? Quais dados e estatisticas
que vocé possui? Qual a opinido dos clientes e parceiros?

9) Quem s&o seus principais concorrentes? Quais os pontos fortes e fracos? Como seu negdécio
se diferencia deles?

10) O que vai acontecer com 0 mercado nos proximos anos? Quais as tendéncias de consumo e
tecnologia?

Solugao

11) Qual o estagio atual de desenvolvimento do produto/servico? Quais Sao 0s proximos passos e

Av. Victor Barreto, 2288 - 92010-000 - Canoas/RS - CNPJ 92.741.990/0040-43 - Fone: (51) 3476.8500 - Fax: (51)
3472.3511 - www.unilasalle.edu.br



LA SALLE
TECH

os marcos futuros (testes, funcionalidades, versdes, langamentos)? Quais s&o o0s riscos do
projeto? Insira registros como fotos de protétipo e cronogramas.

12) Que vantagens tém em relacdo aos produtos e servigos existentes no mercado? Quais 0s seus
principais diferenciais (funcionalidades, design, pre¢o)? O quao dificil & imitar?

13) A equipe tem conhecimento técnico para desenvolver a tecnologia? Vocé tem parceiros que
irao auxiliar neste desenvolvimento? Descreva as competéncias e habilidades técnicas da
equipe e ou parceiro responsavel pelo desenvolvimento da tecnologia.

14) Quais sdo as autorizagOes legais necessarias? Ja verificou a necessidade de patentes ou
direitos autorais? Em caso positivo, informe o numero do processo de patente ou protocolo.

Viabilidade

15) Quais as principais atividades do negocio e quais 0s recursos necessarios para produgéo e
comercializagao dos produtos e servigos (humanos e técnicos)? Quais os custos envolvidos
fixos e varidveis envolvidos na operagdo? Insira as suas estimativas e proje¢des de custos.

16) Quais atividades e recursos serao terceirizadas? Quem serdo seus parceiros e fornecedores?
Como eles complementam o seu nego6cio?
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17) Qual 0 modelo de receita (venda direta, indireta, transacional, mensalidade, etc.)? Quanto ira
cobrar pelo produto/servigo? Quanto ird vender? Insira as suas estimativas e projecdes de
receita.

18) Quais os recursos disponiveis para inicio do negécio? Qual o investimento necessario para
viabilizar o negécio? Como sera financiado o investimento e como pretende captar recursos?
Insira as suas estimativas e projegoes.

Equipe

19) Qual o papel de cada um dentro do negécio? Descrever 0 nome, formagao, experiéncia e fungéo
de cada membro da equipe. Destacar os pontos fortes e fracos dos sécios/empreendedores.

Interagao

20) Quais itens vocé tem interesse na interagdo com a Universidade?
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( ) Desenvolvimento tecnoldgico conjunto ( ) Captagéo de recursos
( ) Interag&o em atividade académicas ( ) Infraestrutura e servigos
() Mentoria e acompanhamento () Visibilidade e networking

21) Descreva as oportunidades e projetos que visualiza com a Universidade?

Informacgdes adicionais:

22) Informages sobre parceiros, eventos, premiagoes, site, etc.
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Atividades chave Proposta de Relacionamento
Parcei ros As principais atividades que levardo seu com o Cliente I.
negécio a criar valor Va |0 r As estratégias para atrair, reter e fidelizar SEgmento de C Iente
As parcerias e fornecedores que dardo e fazé-lo “funcionar” seus clientes 0 obli o d o 4
suporte para o funcionamento do negdcio = P . publico-alvo do negoclopara cada um
Z"wmp?ementarao e stagde A solugdo que vocé ird entregar ou a necessidade de seus produtos ou servigos oferecidos
P walor propo que vocé ird atender, expressa em seus produtos e
Servigos
Recursos Principais Canais
O's recursos necessarios para o As estratégia de distribuicdo do negocio
funcionamento do negocio: fisicos,
intelectuais, humanos e financeiros
Estrutura de Custos Receitas
Os custos monetdrios, fixos evaridveis, da operagdo A forma como o negdcio ird gerar receitas

do negocio e ovalor das saidas esperadas equal ovalor das entradas esperadas



LA SALLE
TECH
ANEXO Il - ROTEIRO ELEVATOR PITCH

O termo elevator pitch (pitch de elevador) reflete a ideia de que deve ser possivel a apresentagéo
de uma ideia ou oportunidade de negdcio, ao encontrar um investidor em um elevador, passando
sua mensagem durante o deslocamento.
O objetivo € apresentar as principais estruturas do negdcio no que se refere ao modelo, viabilidade
e estagio de desenvolvimento e demonstrar a habilidade de comunicacdo e dominio do
empreendedor sobre o projeto.

Para o video de Elevator Pitch, é sugerida a seguinte estrutura:

1. Qual o problema identificado? Descreva o problema encontrado no mercado que vocé esta
tentando resolver.

2. Como resolver o problema? Descreva como vocé pretende resolver este problema.

3. Qual o tamanho do mercado? Fale sobre 0 seu mercado e o potencial.

4. Por que vocé? Por que vocé se preocupa com a solugao deste problema para os seus clientes?
5. Por que a sua solugao é melhor ou diferente? Qual é a vantagem competitiva do seu negdcio?

6. Quem compde este projeto? Descreva os fundadores deste projeto e quem é o seu time,
experiéncias e realizagdes anteriores.

7. Qual o investimento necessario? Descreva os investimentos para o projeto, como sera
viabilizado e aonde sera investido.

8. Cenario Atual e Visao de Futuro: Defina qual é a sua viséo de futuro, tragando uma linha de
tempo entre o cenario atual e o cenario ideal para seu negocio. Descreve os proximos passos a
serem dados.

Orientagoes:

e Tempo méximo: 03 minutos.

o Devera ser registrado no formulario de inscrigéo (bit.ly/INSC LASALLETECH) o link para o
video de Elevator Pitch.

e O video devera ser postado preferencialmente no Youtube ou armazenado em uma pasta
compartilhada do Google Drive ou outro servigo de armazenamento na nuvem.
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